
À propos du groupe IFTE
BTS BACHELOR MASTÈRE

Le groupe IFTE est un centre de formation d'apprentis
qui, depuis 30 ans, accompagne avec dévouement
celles et ceux qui aspirent à évoluer et réussir leur
intégration dans le monde de l'entreprise.

Notre offre de formation inclut des diplômes reconnus
(diplômes d'État et titres RNCP), assurant ainsi une
solide reconnaissance professionnelle.

Nos formations en alternance sont entièrement prises
en charge, garantissant ainsi à nos apprenants
l'absence totale de frais de scolarité, d'inscription et
de frais pédagogiques.
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En tant que responsable de centre à l'IFTE Aix-en- Provence, je suis témoin chaque jour
de l'impact positif de nos formations sur les parcours professionnels de nos apprentis.
Depuis 30 ans, nous nous engageons à offrir un accompagnement de qualité, alliant
théorie et pratique, pour permettre à chacun de développer ses compétences et réussir
son intégration dans le monde de l'entreprise. Nos formations, reconnues par des
diplômes d'État et des titres RNCP, ouvrent de nombreuses portes et facilitent l'accès à
des carrières enrichissantes. L'engagement et la passion de notre équipe pédagogique
font la différence et c'est une grande fierté de voir nos étudiants évoluer et s'épanouir
professionnellement.

Depuis la fondation de l'IFTE Marseille en 2020, nous avons mis un point d'honneur à
proposer des formations qui répondent aux exigences du marché du travail et aux
aspirations de nos apprentis. En tant que directeur, je suis fier de notre capacité à former
des professionnels compétents et prêts à s'intégrer efficacement dans le monde de
l'entreprise. Notre approche pédagogique, centrée sur l'alternance, permet à nos
étudiants de bénéficier d'une expérience pratique inestimable, tout en obtenant des
diplômes reconnus par l'État et des titres RNCP. Nous avons déjà constaté des résultats
très positifs, et je suis convaincu que notre engagement envers la qualité de
l'enseignement et le soutien personnalisé à chaque apprenti continuera de porter ses
fruits pour de nombreuses années à venir.

William GOUTARD
 

Sandra CHEVALIER
 Directrice IFTE Aix

Directeur IFTE Marseille

Les mots de la direction Les chiffres clés
du groupe IFTE

12
Formations
reconnues
par lʼétat

 

+500
Entreprises
par tenaires

3
Centres de formation

Marseille-Aix-IDF

86%
de taux

de réussite*

30
ans

dʼexpérience

90%
de taux

de satisfaction

*taux combinés de l’IFTE Marseille et Aix pour l’année 2024-2025

IFTE MARSEILLE IFTE AIX EN PROVENCE



BTS

Mastère

Bachelor BAC +3

BAC +5

BAC +2

Assurance • Banque • Gestion • RH • Management
Commerce • Négociation • Digitalisation • Immobilier

Assurance • Banque • Finance 
Marketing • Communication • Digital • Ressources Humaines
Gestion • Management • Immobilier

Gestion de patrimoine  • Commerce • Marketing 

2 jours en cours / 3 jours en entreprise

Pourquoi intégrer
notre institut ?
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30 ans d’expertise
Depuis plus de 30 ans le Groupe IFTE forme et accompagne les alternants dans
la réussite de leurs projets professionnels

Partenariats entreprises
Une école réputée avec un réseau dʼentreprises partenaires garantissant le
placement des élèves en alternance

Expertise de l’alternance
L'alternance combine théorie et pratique, facilitant l'insertion professionnelle
avec l'accès à un large réseau d'entreprises partenaires

Proximité et bienveillance
Nous formons et accompagnons nos étudiants dans la bienveillance et la
proximité grâce à un suivi rigoureux de la part de nos équipes
pédagogiques que ce soit en formation ou en entreprise

Qualité de l’enseignement

Formation 100% financée et rémunérée
0 Frais dʼinscription, Formation prise en charge et rémunérée pour l'apprenant(e)

Des formateurs qualifiés et expérimentés, issus du monde professionnel,
apportant une vision concrète et actuelle des métiers
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Nos formations
en BTS

MCO

NDRC

GPME

Assurance

Professions immobilières

Relation client et négociation-vente
Relation client à distance et digitalisation
Développer la relation client en e-commerce
Culture économique, juridique et managériale 

• Développement de la relation client et vente conseil
• Animation et dynamisation de lʼoffre commerciale
• Gestion opérationnelle
• Management dʼéquipe commerciale

• Gestion de la relation avec la clientèle et les fournisseurs
• Participation à la gestion des risques de la PME
• Gestion et développement des ressources humaines
• Soutenir le fonctionnement et le développement de la PME

• Développement commercial et conduite dʼentretien 
• Culture professionnelle et suivi du client 
• Gestion des sinistres et des prestations 
• Communication digitale et utilisation du système dʼinformations numériques

• Conduite de projet immobilier du client en vente ou location 
• Administration des copropriétés et de l'habitat social 
• Conseils en gestion du bâti dans le contexte du changement climatique 
• Construction dʼune professionnalité dans lʼimmobilier

BAC +2



Nos formations
en Bachelor

Nos formations
en Mastère

Banque assurance

Ressources humaines Commerce marketing

Gestion de patrimoine

Manager commercial marketing

Auditer un client patrimonial
Analyser une situation patrimoniale
Expertiser et optimiser une stratégie 
Suivre et développer lʼactivité patrimoniale

Élaborer la stratégie commerciale et marketing
Mettre en œuvre la politique commerciale
Manager une équipe et un réseau 
Mesurer la performance dʼun projet

BAC +3 BAC +5

Responsable d’Affaires en
Immobilier Option Transaction Piloter lʼorganisation administrative et

logistique des services 
Coordonner la gestion budgétaire et
financière 
Contribuer à la gestion et au
développement des RH
Optimiser la communication et la
gestion de projet 

Office Manager

Administrer lʼactivité immobilière en
conformité avec les obligations
réglementaires
Accompagner et optimiser le
patrimoine dʼun client
Manager et gérer un centre de profit
Gérer une activité de transaction

Promouvoir et commercialiser des services bancaires et d'assurances
Conseiller des solutions dʼépargne et de placements
Conseiller sur les solutions de financements et d'investissements immobiliers

Développer la stratégie webmarketing
Élaborer et piloter un plan marketing
opérationnel
Coordonner une équipe marketing /
équipe projet

Concevoir et gérer des parcours
professionnels
Optimiser la stratégie de
rémunération
Contribuer à lʼamélioration du climat
social



Ils nous font confiance

Comment intégrer notre
institut ?

 

Témoignages de nos étudiants
 

Étape 1
Transmission du dossier
de candidature

Étape 3
Réponse sous 72h

Étape 2
Test et entretien de
motivation

Étape 4
Présentation à nos
entreprises partenaires

Anaïs G
 

Romain C
 

MARSEILLE
141 Avenue du Prado, 13008 Marseille
marseille@iftesud.fr 
04 23 32 32 32

Mastère MCM

Bachelor RMO

AIX-EN-PROVENCE
2 Rue Mahatma Gandhi, 13090 Aix-en-Provence
aix@iftesud.fr
04 42 90 07 67

@iftemarseille @ifte_aixenpce

www.iftesud.fr

Actuellement en 2ème année de mastère Marketing option digital, j'ai
réalisé tout mon cursus scolaire, depuis le BTS, au sein de l'IFTE Aix. Bon
suivi et bon accompagnement grâce à une équipe pédagogique à
l'écoute et des formateurs compétents. Je recommande.

Une école ? Non, l'IFTE c'est bien plus que ça. Une équipe pédagogique
au top, un accompagnement constant et de qualité. Des professeurs
issus du milieu professionnel apportant une plus value aux cours
enseignés dans cette école. Je recommande à juste titre cette école qui
réussira à vous accompagner jusqu'à l'accomplissement de vos
objectifs.
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